
Comment protéger
le savoir-faire de
vos experts ?

WEBINAIRE 



Pourquoi il est essentiel de protéger ces experts

Comprendre QUI est l’expert et comment l’identifier

Les solutions pour protéger savoir-faire de vos experts

��



VOTRE SECTEUR ? 

VOS ATTENTES ET QUESTIONS ?

VOS CAS CONCRETS ? 



Cédric Bégonin

Directeur opérationnel et développement, Fondateur de Preexi

Plus de 15 ans d’expérience dans des environnements industriels exigeants
(nucléaire, automobile, défense), en France et à l’international.
8 ans dédiés à la transmission des savoirs techniques pour des
équipements militaires, auprès de profils tels que fantassins, pilotes de
chasse et d’hélicoptères.
Depuis 5 ans, il dirige Preexi, agence spécialisée dans la préservation des
savoir-faire en entreprise.

À travers ce webinaire, il partagera sa vision et ses retours d’expérience
concrets  face à un risque souvent invisible : la perte du savoir humain.



Frédéric Arzur

Avec plus de 25 ans d’expérience dans des environnements à forte
exigence, Frédéric Arzur a exercé des fonctions clés de : 

 - Directeur Sécurité , Sûreté & Qualité groupe. 
 - Expert en équipements sous-marins et méthodes offshore
 - Commandant de navire câblier - opération manager
 - Officier navigant - Second capitaine - Officier opérations

Son témoignage dans ce webinaire illustrera de manière concrète,
pourquoi la capitalisation du savoir et la protection des hommes/femmes
clés ne sont pas que des enjeux RH mais bien des leviers stratégiques.



Corentin Mahjoub

Responsable Commercial chez Onlynnov, Corentin Mahjoub accompagne
au quotidien les entreprises de la tech (startups, scale-ups, PME de la
tech) dans la structuration de leur stratégie d’assurance. 

Avec une approche terrain et orientée solutions, il intervient notamment
sur des sujets comme l’assurance Homme/Femme Clé. 

Dans ce webinaire, il vous partagera des cas concrets et des repères
simples pour protéger durablement le savoir-faire critique de vos équipes.



Le courtier en assurance des entreprises tech.

Nous accompagnons les entreprises technologiques dans la structuration
de leur programme d'assurance.

Nous aidons à anticiper les risques liés à la croissance et à sécuriser ce qui
fait leur valeur : expertises, dirigeants, actifs immatériels.



Agence d’ingénierie de formation.

Spécialisée dans la conservation et la transmission des
savoir-faire critiques en environnements complexes.

Notre Mission : Accompagner nos clients dans la création
de formations internes spécifiques pour 
préserver et transmettre leur savoir-faire,
et ainsi garantir leur performance et leur pérennité.





Pourquoi il est essentiel de protéger les hommes 

Comprendre QUI est l’expert et comment l’identifier

Les solutions pour protéger le savoir-faire de vos experts 



Son rôle et son positionnement: 
 - impact direct / rôle central
 - position stratégique dans l’organisation

Qu’est ce qu’un expert ?
 - détient une expertise rare
 - compétences difficiles à remplacer

Comment le reconnaître ?
 - influence sur la continuité de l’activité
 - arbitrage, réassurance, orientation
 - vision porteuse





Risque important de
perte des savoir-faire



Recrutement d’un remplaçant

Baisse de productivité durant la transition (6 à 24 mois)

Perte de savoir tacite non documenté

Coût des erreurs, retards et baisse de qualité

Coût réputationnel ou juridique (si erreurs critiques)

Rupture avec des clients/partenaires

CAR EST INCLUT :





= Capital versé à l’entreprise utilisable pour le recrutement, la
mission de transition ou encore la relance d’un projet.

Un contrat souscrit par l’entreprise au profit de l’entreprise.

Un capital immédiat versé en cas de décès ou d’invalidité

lourde de la personne clé de votre entreprise.

Un filet de sécurité pour absorber le choc opérationnel et maintenir l’activité. 



Pour obtenir un devis quelques éléments très simples sont demandés :

Civilité, Nom, Prénom

Date de naissance (impact sur le tarif)

CNI ou passeport en cours de validité de la personne à couvrir

Statut de fumeur ou non-fumeur (impact sur le tarif)

Montant du capital à assurer (plusieurs simulations possibles)

Kbis de la société de moins de 3 mois 





Avantage client : 

Aucune avance de frais à prévoir dans un
centre agrée.

Dans quel cas ?













C’est le moment de poser vos questions dans le chat, nous y répondrons avec plaisir.




